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Dalekovod

ocekuje prihod

U turtki predvidaju blagi rast cijena svojih dionica

Tvrtka Dalekovod potpisala je u proflom mijesecu tri
ugovora za izgradnju i rekonstrukciju cestovne i elek-
troenergetske infrastrukture u Hrvatskoj, vrijedna 802
milijuna kuna. Unosni poslovi osigurali su dobru per-
spektivu tvrtki Cije su dionice ionako jedne od najlik-
vidnijih na burzi, a u tvrtki najavljuju njihov daljniji

rast.

ANTONIO MANDIR
irektor  Dalekovoda
Luka Mili¢ié najvred-

niji od tri ugovora potpi-

sac je s tvrtkom Autoce-
sta Zagreb-Rijeka za naba-

vii | ugradnju prometne

i elektroopreme za drugu

fazu izgradnje autoceste,

ukupne vrijednosti 560

milijuna kuna. Slijedilo je

potpisivanje dvaju ugovo-
ra HEP- Operatorom pri-

jenosnog sustava. Za 159

milijuna kuna ugovorena

je izgradnja dalekovoda

Ernestinovo-Pecs, dok je

ugovor za izgradnju novih

i rekonstrukciju postojecih

dalekovoda u Istri vrijedan

83 milijuna kuna.

U Dalekovodu ofeku-

ju ukupni prihod u 2007,
godini od 1,75 milijardi
kuna, ito je planom pred-
videni rast od 16 posto,
Prihod ostvaren na ino-

Presscut d.o.o. -- Domagojeva 2, 10000 Zagreb, Croatia -- tel.:

zemnom triidtu znatajno
je nifi od prodlogodiinjeg
i kree se na razini od 20
posto.

- Nije rijeC o padu ugovo-
renih poslova. To najbo-
lie potvrduje Cinjenica da
Dalekovod sada ima ugo-
vorenih poslova u inozem-

Dalekovod se nada
unosnim poslovima
u Ukrajini i Poljskoj
koje moraju obnoviti
Infrastrukturu zbog
EP u nogometu

stvu od preko 170 milijuna
eura kojl se trebaju reali-
zirati tijekom iduce dvije
godine. U idufoj godini,
na bazi do sada ugovore-
nih poslova, ofekujemo

ostvarenje ukupnog priho-
da vecih od dvije milijarde
kuna - najavljuje pomoé-
nik generalnog direktora
za strategiju i korporativiio
upravljanje Damir Skansi.

Dalekovod u  inozem-
stvu nastupa preko razli-
titih konzorcija s doma-
cim tvrtkama Konéar, IGH,
Konstruktor, Ericson Niko-
la Tesla i drugim. Natjetu
se za projekte u Aziji i Afrl-
ci na cestovnoj i elektro-
energetskoj infrastrukturi,

- Smatramo da je to naj-
bolji natin da se postigne
medunarodna konkurent-
nost domadeg proizvoda i
usluga. Referencije na veli-
kim domaéim projekti-
ma omogucuju nam dalj-
nji nmastup u inozemstvu
— kale Skansi.

U Dalekovodu priznaju da

- u sektoru energetike danas

osjecaju sve vefu konku-
renciju tvrtki iz Madarske,
BiH i Njemacke.

- Najvecom konkurenci-
jom Dalekovodu smatra-
mo nelojalnu konkurenci-
ju ili nelojalne udruge i u
Hrvatskoj i u regiji, kada
na velikim natjetajima
poslove dobiju bezimene

KONKURENTNI OD NORVESKE DO KAZAHSTANA

Velike poslove Dalekovod jo ugovorio u Morveskoj | Kazahstanu,
Rije€ je 0 zemljama bogatim sirovinama i prirodnim resursima koji-
ma j@ u kratkom roku potrebna elektroenergetska infrastruktura
za opskrbu preradivadke industrije elektriénom energijom.

- Tradicionalno bogate zemlje u prvi plan stavijaju kvalitetu i
rokove, a zatim cijenu $to nam omoguéuje da se borimo u jakoj
medunarednoj konkurenciji. Pored toga, Dalekovod ima vlastiti
projekini i razvojni tim te sposobnost mobilizacije velikog broja
radnika u kratkom roku - kaze pomocnik direktora Damir Skan-
si. Dalekovod u 2008, ima projekte u Albaniji i BiH, a na domadem
trii¥tu su poslovi s HZ-om, HEP-om, ARZ-om, HAC-om.

Direktor Dalekovoda Luka Miligic ima rarloga za radovoljsteo

tvrtke, a da ih se ne pro-
vierava imaju Il referen-
cije i financijsku snagu, a
posebno koliki porez pla-
¢aju. Ako je cijena presud-
na, tada velike tvrtke koje
ulaZu u kvalitetu, ljude i
tehnaologiju, ne mogu biti
konkurentne po cijeni. A
natjecaji se gube ponekad
i za smijeino male izno-
se u ponudama - Zali se
Skansi. Dalekovod svo-
ju fansu vidi u Poljskoj i
Ukrajini koje su zajednic-
ki organizatori Europskog
prvenstva u  nogometu
2012. godine. Dvije veli-
ke zemlje moraju obno-
viti cestovnu, Zeljeznig-
ku, telekomunikacijsku i
energetsku infrastrukturi.
Ako dobiju samo mali dio
poslova, one ¢e se znacaj-
no odraziti na godisnji pri-
hod Dalekovoda.

- U Ukrajini i Poljskoj
natjecat ¢emo se i na pro-
jektima izgradnje &elitno-
redetkastih - konstrukcija.
Otvoreni su za meduna-
rodne natjefaje na koji-
ma ¢e konkurencija biti
velika, ali ratunamo da ce
u tako velikom investicij-
skom ciklusu biti prilika i
za Dalekovod, koji moZ-
da nece biti pobjednik na

prvih nekoliko natjeéaja,
ali ve€ na trefem ili cetvrt-
om, kada se velike svietske
tvrtke napune poslom, mi
temo konkurirati s nedto
vetom cijenom - pojas-
njava Skansi. Dodao je
Skansi da svaka zemlja
na svijetu Zije potrebe za
energijom rastu mora ula-
gati u obnovu postojede
ili izgradnju nove mreZe.
Radi tog konjukturnog
ciklusa za Infrastrukturne
industrije, Dalekovod se
mora pozicionirati u vise
razlititih zemalja da bi
umanjio poslovni rizik.

U Dalekovodu zbog svega
vide mogufnost daljnjeg
rasta dionica.

- Rast cijena dionica gra-
devinskog sektora uzro-
kovan je priljevom novca
na triidte kapitala u RH i
velikom potraZnjom na
relativno  “plitkom” trii-
Stu, Stoga je pravo pitanje
kolika bi cijena bila kada
bi se utvrdivala na znat-
no vedim transakcijama,
Ipak, smatram da posto-
ji mogulnost umjerenog
rasta cijene dionica Dale-
kovoda, iako su omjerl Pf
E u cijelom gradevinskom
sektoru vec vrlo visoki -
zakljutio je Skansi.
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